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@) OBJETIVOS

El curso tiene como objetivo que el participante aprenda a:

* Como conseguir sus objetivos al menor coste posible.

e Como preparar, conducir y cerrar una negociacion.

* Como avanzar en el proceso de la negociacién

* Aidentificar estrategias, tacticas y técnicas de negociacion.

* A entrenar habilidades para gestionar con eficacia los
procesos de negociacion.

* A desarrollar una metodologia de negociaciéon para que

pueda avanzary conseguir sus objetivos.

52, DIRIBIDD A

Todos aquellos profesionales que tengan que desarrollar
cualquier tipo de negociacion, interna o externa, como parte

de sus cometidos profesionales.
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T METODOLDGIA

La formacién tiene una orientacion eminentemente practica. Los conceptos vy

técnicas tratadas se pondrdn en practica a través del método del caso, ejercicios

practicos reales de negociacién para practicar la metodologia.

=1 CONTENIDDS

e El Conflicto de Intereses ¢{Qué formas tenemos de resolverlo? La

negociacién como alternativa.
*  ¢Como afectan las percepciones en una negociacién?.
*  Negociar ¢Es necesario?
*  ¢Qué es Negociar y cual es el proceso de negociaciéon?
* Lanegociacién: saber preguntar y saber escuchar.
* Laimportancia del Lenguaje corporal en la negociacién.
*  ElProceso de Negociacién: El mapa de la negociacidny los pasos a dar.
* Lanegociacidon como transaccién.
*  Técnicas de negociacion para ganar.

* Integracion de conceptos y aplicacién practica. Casos de Negociacion reales

para poder aprender a través de la practica, aprender haciendo.



IMPARTE

JUAN CARLOS VEZ VAZOUEZ

Profesional con una larga trayectoria en los ambitos de Direccién General,
Direccién Comercial y Marketing. Ha sido Director General en BLUSENS Global
Corporation, Director Comercial y de Marketing en el Grupo Presas, Rodman
Polyships y Pescapuerta; Gerente Nacional de la Division Food Service de
Pescanova y Adjunto a la Direccién General del Grupo Presas y de Conservas
Antonio Alonso (Palacio de Oriente). Actualmente desempefia funciones de
Director General en IDEAINNOVA, Consultoria Especializada en Negociacion,
Marketing, Ventas y Organizacién de Empresas, es Profesor en Marketing y
Ventas de IESIDE y ESIC Business School y Profesor de Organizacion de
Empresas en la Universidad de A Corufia. Asimismo actla como representante
de Scotwork, empresa internacional lider en el entrenamiento en Habilidades
de Negociacion. Desarrolla equipos de negociacion.

CONDICIONES DE PARTICIPACION

Miembros de CEAGA > 575 € + IVA
No miembros > 719€ + IVA

Bonificacion maxima: 228,80€

Las empresas de menos de 10 trabajadores podrian obtener una bonificacién superior.
Forma de pago: Transferencia Bancaria a la recepcién de la factura.

Las plazas se asignaran por orden de recepcidon de preinscripciones. En caso de que
hubiese mas solicitudes que plazas disponibles, se dard prioridad a las empresas
miembro de CEAGA, siempre que se preinscriban dentro de los plazos fijados, y se podra
limitar el niUmero de participantes por empresa.
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==+ FECHA DE IMPARTICICN

25y 26 de noviembre de 2024

@ HORARID Y DURACION

De 09:00 a 14:00 y de 15:15 a 18:15
16 horas

-1 LUGAR DE IMPARTICION

Fundacién CEAGA: Avda. Citroén, 3 y 5. Edificio Zona Franca,
22 Planta, Vigo

FECHA LIMITE DE INSCRIPCION

'®' Lunes, 11 de noviembre de 2024

PREINSCRIPCIONES

FORMULARIO

ONLINE

MAS INFORMACION COMPARTELD ¥

@ +34 986 213 790 @ @ @

X  informacion.ucc@ceaga.com


https://forms.office.com/Pages/ResponsePage.aspx?id=pY_LNr1SUku3zirgFBImkAwO7zcNAfxIs6b41H8f4HhURUxFNjRYVlRNQklCVEpRUEhBTFgzS08wMyQlQCNjPTEu
https://forms.office.com/Pages/ResponsePage.aspx?id=pY_LNr1SUku3zirgFBImkAwO7zcNAfxIs6b41H8f4HhURUxFNjRYVlRNQklCVEpRUEhBTFgzS08wMyQlQCNjPTEu
https://www.linkedin.com/shareArticle?mini=true&url=https%3A%2F%2Fwww.ceaga.com%2Fucc%2Fnoviembre2024%2FConvocatorias%2FConv.%2520Negociacion%2520(nov24).pdf
https://api.whatsapp.com/send?text=https%3A%2F%2Fwww.ceaga.com%2Fucc%2Fnoviembre2024%2FConvocatorias%2FConv.%2520Negociacion%2520(nov24).pdf
mailto:?body=https%3A%2F%2Fwww.ceaga.com%2Fucc%2Fnoviembre2024%2FConvocatorias%2FConv.%2520Negociacion%2520(nov24).pdf
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